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PERAAALLOT

Suomalainen arvostaa
kotimaista laatua

Maailmanlaajuinen talouskriisi on
osoittautunut vakavammaksi ja
laajemmaksi kuin vielda vuoden
vaihteessa ennustettiin. Kovassa
kasvussa ollut veneala on saanut
tuntea taantuman nahoissaan eika
mittavampaa elpymista ole nako-
piirissa alkaneella veneilykaudella.
Haasteellisena aikana on kuitenkin
hyva pitaa mielessa, etta suoma-
laisten kuluttajien arvostus suoma-
laisia tuotteita ja palveluja kohtaan
on erittain korkealla.

uomessa on satoja erilaisia ja eriko-
koisia venealan yrityksia. Toimialan
menestyksen takaavat osaaminen ja
laatu. On myGs innovoitava ja investoi-
tava uuteen. Veneala on Suomessa ke-
hittynyt ja reagoinut kysynnan tarpeisiin
nopeasti. Suomalainen vene pitaa var-
masti pintansa myos taantumassa.
Viennin hiivuttua katseet ja odotuk-
set kohdistuvat kuluttajaan. Taantuma
on myo6s saanut ainakin osan kulutta-
jista harkitsemaan hankintojaan entista
tarkemmin. Myos kulutusvalintojen tyol-
lisyysvaikutukset ovat nousseet taas en-
tista vahvemmin pinnalle. Hyva niin, silla
jos jokainen meista kayttaisi vain euron
kuukaudessa enemman suomalaisiin
tuotteisiin ja palveluihin, rakentaisimme
Suomeen tuhat tyopaikkaa vuodessa.
Ennen joulua teetetyssa mittauk-
sessa vajaat 20 prosenttia kuluttajista
kertoi tietoisesti lisanneensa suomalais-
ten tuotteiden ja palveluiden ostamista.
Tammikuisen tutkimuksen mukaan yli
70 prosenttia suomalaisista sanoo o0s-
tavansa suomalaisia tuotteita, jos hinta
on kohdallaan ja ne lIoytyvat helposti.
Suomalaisuus edustaa kuluttajalle
ensisijaisesti laatua, osaamista ja tur-
vallisuutta. Kuluttajat myds tiedostavat
ailempaa selkeammin, etta ostopaatok-

silla voi vaikuttaa tyollisyyden lisaksi
koko Suomen hyvinvointiin. Etenkin
yhteiskuntavastuuseen ja ymparistoon
littyvat tekijat puhuttelevat.

Tuotteen valmistusmaa kiinnostaa
valtaosaa kuluttajista. Tutkimusten mu-
kaan yhdeksan kuluttajaa kymmenesta
on sita mielta, etta heilla on oikeus
tietaa tuotteiden alkuperamaa. Luo-
tettavimmin valmistusmaa selviaa, jos
tuote on merkitty alkuperamerkinnalla.
Suomalaisen Tyon Liiton hallinnoima
Avainlippu on rekisterodity yhteisomerk-
ki, joka kertoo tutkitusti suomalaisesta
alkuperasta.

Avainlippu tuo tuotteelle muutakin
lisdarvoa kuin suomalaisuuden. Alkupe-
ramerkinnoilla merkittyja tuotteita pitaa
huomattavasti tai jonkin verran turvalli-
sempina 80 prosenttia kuluttajista. Kun
alkuperamerkilla merkittyja tuotteita
verrataan saman tuoteryhman merkitse-
mattomiin tuotteisiin, noin 70 prosent-
tia kuluttajista mieltaa merkityt tuotteet
laadukkaimmiksi. Liiton tutkimusten mu-
kaan kuluttajat ovat myos sita mielta,
etta Avainlippu sopii hyvin sellaisen yri-
tyksen tunnukseksi, joka kantaa muita
paremmin yhteiskuntavastuunsa.

Vuosi sitten TNS Radarilla toteutettu
tutkimus osoitti, etta Avainlipullisen suo-
malaisen tuotteen valmistaja on kulut-
tajan silmissa parempi kuin liputtoman.
Avainlipun luomia mielikuvia tutkittiin
nayttamalla 500 suomalaiselle Avain-
lipullinen tuote ja kysymalla mielikuvia
valmistajasta, tuotteen laadusta, omi-
naisuuksista, valmistusmaasta ja bran-
dista. Toiselle 500:lle naytettiin tuote
ilman Avainlippua ja kysyttiin samat ky-
symykset. Mielikuva kaikista kysytyista
ominaisuuksista oli parempi silloin, kun
Avainlippu oli nakyvissa.

Taloustutkimuksen alkuvuodesta
tekeman Alkuperamerkit -tutkimuksen

mukaan Avainlippu-merkin tunnettuus on
erittain korkea - yhdeksan kymmenesta
suomalaisesta tunnistaa sen. Talous-
tutkimus Oy:n Markkinointi & Mainonta
-lehdelle syksylla 2008 tekemassa Ar-
vostetuimmat brandit -tutkimuksessa
Avainlippu rankattiin sijalle 15. Yli 1000
brandia kattaneen tutkimuksen tulokset
kertovat, etta Avainlipun tunnettuus ja
arvostus ovat ennatyskorkealla. Siksi
se tarjoaakin helposti tunnistettavan ja
toimivan navigointivalineen kuluttajien
ostopaatosten tueksi.

Suomalaisen Tyon Liiton tehtavana
on viestia kuluttajille suomalaisen valin-
nan merkityksesta - suomalainen ostos
tyollistaa Suomessa ja kilpailukykyinen
yritystoiminta takaa suomalaisen tyon
tulevaisuuden.

Veneily on kiintea osa suomalaista
kesanviettoa. Monille se on elamanta-
pa. Sen ymparille on varmasti [0ydetta-
vissa uusia palveluinnovaatioita, joista
koko veneilyala voi hyotya. Kuluttajalah-
toisyys lienee avainsana tassakin kehi-
tyssuunnassa. Yritykset voisivat nahda
kuluttajat entista useammin myos kehi-
tyskumppaneinaan.

Lars Collin
toimitusjohtaja
Suomalaisen Tyon Liitto
lars.collin@avainlippu.fi
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PAAKIRJOITUS

Jouko Huju

ddosa ns. luotettavista ennustelaitoksista povailee talouden

laskun tasaantumista vasta vuoden 2010 aikana. Porssi kui-
tenkin on jo jonkun aikaa jatkanut nousuaan, vaikka sahaus-
liikettd esiintyykin. USA:ssa jotkut pankit kertovat hyvista tu-
loksista ja asuntokauppakin on vdhén liikahtanut. Kestda kui-
tenkin oman aikansa, ennen kuin yksittdinen kuluttaja alkaa
uskoa kddnteen tapahtuneen.

Venealan tulevaisuus ei voi kuitenkaan perustua siihen, ettad
jaédmme odottamaan parempia aikoja. Juuri nyt on kéynnissa
vaihe, jolloin tutkimus- ja kehitysty6 ovat vahvassa vedossa.
Vene-ohjelmassa on miltei 20 yritysprojektia ja tutkimuspro-
jekteja kohta saman verran kdynnisséd. Veneala saa kdytt6onsa
ennenndkemdttoman méadran tutkittua tietoa, joille omat stra-
tegiamme voimme perustaa.

Vaikka yrityskenttdmme on péédosin pk-voittoista, jonka
myo6td syntyy myos paljon haasteita, niin meilld on eras valtti,
jota monilla kilpailijamaillamme ei ole - kyky tehdd yhteis-
tyotd. Avoimen innovaation ilmapiiri ja yhteisen nékyvyyden
mukanaan tuoma lisdarvo ovat yha tdrkedmpia.

Ty6- ja elinkeinoministerion kansainvélistymistuet ovat val-
tion yleisten budjettiongelmien kautta joutuneet juustohdylan
alle. Tukien saajat ovat kuitenkin ryhdistdytyneet ja laajalla
rintamalla ldhestyneet vastuuministereitd ja virkamiehié asian
korjaamiseksi. Ensimmadiset reaktiot ovat olleet rohkaisevia.
Paljon on kuitenkin vield tekemistéd ja aikaa saattaa kulua, en-
nen kuin tilanne "normalisoituu”. Veneala ei kuitenkaan ole
mitenkdén jéddnyt tuleen makaamaan. Pdinvastoin.

Ledaren pa svenska, se sid. 26
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Koonnut: Lena Mickelsson-Ouru

JASENISTON KUULUMISIA
Lohtajalla sijaitseva Kulkuri-Veneet Oy on
muuttanut uusiin tiloihin jo viime marras-
kuussa veistamon uuden kokoonpanohallin
yhteyteen. Uusi osoite on Peukalomaentie
1, 68230 Lohtaja. Muut yhteystiedot en-
nallaan.

Jukka Mannisen luotsaama Tenis Fin Oy
on 31.1. sulautunut emoyhtiéonsa Velcro-
niin ja 1.2. alkaen yhtion nimi on Velcron Oy
ja osoite Rantakuja 36, 16100 Uusikyla.

Fische Marine AS Suomen sivuliike on
muuttanut Lauttasaareen Telvan alivuok-
ralaiseksi. Robert Vilen, Arno Makinen ja
Evinrudet loytyvat nyt siis osoitteesta Ve-
neentekijantie 5, 00210 Helsinki. Puhelin-
numerot ovat ennallaan.

Venemyynti Rekonen/Rigano Oy on
niinikdan muuttanut ja uusi osoite on So-
tungintie 449, 00890 Helsinki.

Lappeenrantalainen MV-Marin Oy on
my0dskin muuttanut uusiin tiloihin osoittee-
seen Moreenikatu 15, 53810 Lappeenran-
ta.

Ranmarina Oy:n osoite on salolaisten
kuntien yhdistymisen vuoksi muuttunut ja
uusi kayntiosoite on Ranmarinantie 120,
25500 Perni6. Yrityksen toimiston uusi
osoite puolestaan on Amiraali Cronstedtin
ranta 7 A 1, 00810 Helsinki.

Raumalla sijaitsevan Petajaksen Tela-
kan omistaja on vaihtunut. Uutena yritta-
jana jo viime vuoden syksylla on aloittanut
Juha-Pekka Valiviita. Myds Ab Scandi Yacht
Oy on vaihtanut omistajaa kaikessa hiljai-
suudessa. Nisse ja Inger Luoman tilalla yri-
tyksestd vastaavat nykyaan Anne ja Osten
Karlsson.

Vene 09 Bat -messujen yhteydessa
kokoontuivat my6s kaikkien yhdistysten
johtokunnat kasittelemaan mm. jasenhake-
muksia, joita olikin runsaasti. Uusiksi jase-
niksi Suomen Veneteollisuusyhdistykseen
hyvaksyttiin MP-Venekuomunakin tunnettu
Turun Markiisi ja Peite Oy seka Ab Korso
Bat Oy. Venealan Osatoimittajien uusi varsi-
nainen jasen on Garmin Suomi Oy, kun taas
GT Malmstromin jasenyys yhdistyksessa
on paattynyt yrityksen perustajan G. Tapio
Malmstromin jaadessa elakkeelle 30 vuo-
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den tyorupeaman jalkeen. Yrityksen edus-
tukset ovat siirtyneet Maritimille. Venealan
Kauppiaat ry:n johtokunta on hyvaksynyt
uusiksi varsinaisiksi jaseniksi Kirjalassa
sijaitsevan EK-Group Oy:n, tammisaare-
laisen Oy Tradmar Ab:n seka vaasalaisen
Fantoy Oy:n. Aeronautic Oy:n jasenyys
yhdistyksessa on puolestaan paattynyt.
Uusia jasenyrityksia Venealan Telakka- ja
korjaamoyhdistyksessa ovat Pietarsaares-
sa sijaitseva Ab Kvarken Marin Service Oy
ja Aminnen Venehuolto. Lisaksi Kokkolassa
majaa pitava Teknologiakeskus Ketek Oy
on liittynyt keskusliiton kannatusjasenek-
Si.

SAANTOMAARAISET

KOKOUKSET
Liiton ja yhdistysten kevatkokoukset pidet-
tiin 24.4. Espoossa Hotelli Kuninkaanties-
sa. Mukana oli ennatysjoukko osallistujia
- yhteensa 98 yritysedustajaa! Kokoukses-
sa hyvaksyttiin liton tilinpaatos ja toimin-
takertomus vuodelta 2008. Syyskokous
on vuorossa 3.-5.11. ja se toteutetaan
Silja Linen risteilyna ja tutustumismatkana
Tukholman venemessuihin. Pistakaahan
kalentereihinne!

VUODEN VENEILYTUOTE
2009

Helsingin venemessujen kavijat osallistui-
vat ensimmaista kertaa Vuoden Veneily-
tuotteen valintaan. Aanestykseen osallis-

Arvonnan onnettarena toimi Suomen Mes-
sujen tiedottaja Petra Samppa ja virallisena
valvojana vanhempi konstaapeli Richard
Vaenerberg Helsingin poliisista seka Vene-
alan Osatoimittajien puheenjohtaja Timo
Lampén. Sahkomoottorin omakseen voitti
Pekka Tammisto Keravalta.

tuneet kymmenen
tuotetta valitsi ensin
alaa hyvin tuntema
riippumaton jury ja
nama 10 finalisti-
tuotetta olivat esilla
sisaantuloaulassa
venemessujen ajan.
Voittajatuote valit-
tiin - messuyleison
aanestyksen pe-
rusteella. Vuoden Veneilytuotteeksi 2009
aanestettiin 1156 danen voimin Aquasto-
ren maahantuoma Neptune Formula -pohja-
maali. Kunniamaininnan saivat Ursukin las-
ten pelastuspuku seka Raymarine Wireless
Man Overboard System. Kaikkien Vuoden
Veneilytuotetta aanestaneiden kesken ar-
vottiin Torgeedo 403 -sahkoperamoottori,
jonka lahjoitti Oy Brandt Ab.

Erkki Kaurinkoski
vastaanotti Vuoden
Veneilytuote 2009
-kunniakirjan.



VENETARKASTAJAT
SIIRTYIVAT SUOMEN
VENEILYLIITTOON
Suomen Venetarkastajat SVT:n helmikuus-
sa pidetyn vuosikokouksen paatoksella
aloitettiin neuvottelut tarkastajien siirty-
misesta Suomen Veneilyliittoon. SVEL:n
hallitus puolestaan hyvaksyi taman siirron
omassa kokouksessaan maaliskuussa, jo-
ten 1.4.2009 lahtien kaikki 13 venetarkas-
tajaa jatkavat toimintaansa Suomen Venei-
lyliton koordinoimana eivatka siis enaa ole
Finnboatin jasenia. Yhteyshenkilona toimii

SVEL:n toiminnanjohtaja Hannu Laine.

FINNBOAT SMALL BOATS
FLOATING SHOW

Kansainvaliselle lehdistolle tarkoitettu
pienten alle 6,5 metristen peramootto-
riveneiden seka soutuveneiden ja jollien
testaustilaisuus jarjestetaan kesakuussa
nyt kolmannen kerran. Aikaisemmat "Pik-
ku-Floatingit” ovat olleet vuonna 2001 ja
2005. Kokoonnumme 9.-12.6. Hattulaan,
Petayksen lomahotellin. Mukana tapahtu-
massa on 29 alan toimittajaa testaamassa
yhteensa 32 moottorivenetta ja muutamia
soutuveneita. Small Boats Floating Show
on suljettu tilaisuus vain kutsuvieraille,
mutta shown paatyttya perjantaina 12.6.
jarjestetaan tapahtumaan osallistuvien yri-
tysten yhteinen ilmainen pienvenenayttely
ja koeajotilaisuus paikallisille kuluttajille.
Iso Floating Show on jalleen vuorossa ke-
sakuussa 2010.

VUODEN VENEILYTEKO
2008
Veneilytoimittajat ry - Batjournalisterna rf
valitsi yksimielisesti Vuoden 2008 Veneily-
teko-palkinnon saajaksi Nisse Haggblomin.
Nisse palkitaan pitkaan jatkuneesta tyosta
pienten moottoriveneiden tekniikan ja eri-
tyisesti peramoottoreiden taltioimisesta jal-
kipolville. Tehtyaan mittavan uran veneiden
ja moottoreiden parissa Nisse on keskit-
tynyt vanhojen peramoottoreiden ja niihin
littyvien oheistarvikkeiden museoimiseen.

Maa
Libanon
Australia
Suomi
Venaja
Australia
USA
Australia
Australia
Suomi
Tanska
Suomi
Ruotsi
Alankomaat
Ruotsi
Norja
Suomi
Ranska
USA
Iso-Britannia
USA
Kanada
Puola
Saksa
Ranska
Ranska
USA
Etela-Afrikka

VENENAYTTELYJA 2009
Ajankohta Kaupunki
20.-24.5.2009 Beirut
21.-24.5.2009 Sanctuary Cove
21.-24.5.2009 Oulu
21.-24.5.2009 Pietari
2.6.7.2009 Melbourne
15.-17.7.2009 Orlando
16.-19.7.2009 Adelaide
30.7-3.8.2009 Sydney
7.-9.8.2009 Kokkola
14.-16.8.2009 Hellerup
20.-23.8.2009 Helsinki
21.-23.8.2009 Orust
1.-6.9.2009 limuden
3.-6.9.2009 Tukholma
3.-6.9.2009 Oslo
4.-6.9.2009 Helsinki
9.-14.9.2009 Cannes
10.-13.9.2009 Atlantic City
11.-20.9.2009 Southampton
17.-20.9.2009 Newport
17.-20.9.2009 Toronto
18.-20.9.2009 Gdansk
19.-27.9.2009 Friedrichshafen
23.-26.9.2009 Monaco
23.-28.9.2009 La Rochelle
24.-27.9.2009 Norwalk
24.-27.9.2009 Kapkaupunki

Nimi

Beirut Boat Show

Sanctuary Cove International Boat Show
Pohjois-Suomen Eramessut

Boat Show St. Petersburg

Club Marine Melbourne Boat Show

Marine Aftermarket Accessories Trade Show (MAATS)
Adelaide Boat Show

Sydney International Boat Show

Kokkolan Uiva

Bade i Tuborg Havn 2009

Helsingin Uiva venenayttely UIVA-FLYTANDE
Oppna Varv pa Orust

HISWA in-water Boat Show

Stockholms Flytande Batmassa

Bater i Sjoen

Venetori

Festival International de la Plaisance
Atlantic City In-Water Power Boat Show
Southampton International Boat Show
Newport International Boat Show

Toronto In-Water Boat Show

Polyacht

Interboot-International Watersports Exhibition
Monaco Yacht Show

Grand Pavois de la Rochelle

Norwalk International In-Water Boat Show
Cape Town International Boat Show

Tyon alla on Museoliiteri-niminen
nayttely Pellingissa, missa tulee
olemaan esilla seka perinteista
puuveneen veistoa etta kalastus-
kulttuuria ja tietenkin vanhoja pe-
ramoottoreita. Toinen merkittava
projekti Nissella liittyy Kotkan
Merikeskus Vellamoon. Merikes-
kukseen tehdaan nayttely, jossa
esittaytyvat yli 100-vuotisen pe-
ramoottorin historian merkkipaa-
lut. Moottorit tulevat Porvoon
museon kokoelmista.

Finnboat Small-Boats Floating Show
jarjestetaan 9.—-12.6.2009.

Nisse Haggblom (kesk.) vastaanotti Vuoden Veneily-
teko 2008 -palkinnon Veneilytoimittajien puheenjoh-
taja Jan Sjolundilta (oik.) ja Finnboatin puheenjohtaja
Kim Orthénilta.
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Yritysesittely:

Menokone

— jJa menet, et meinaa

Menokone on Kouvolan seudun selkeasti
suurin venekauppias, jonka tuotevali-
koimaan kuuluvat useiden tunnettujen
valmistajien pienveneiden lisdksi esimer-
kiksi moottoripyorat, mopot ja monkijat.
Yritysta on kehitetty kovalla tyolla ja
noyryydella, hyva palvelutaso tavoitteena.
Siina on selvasti onnistuttu, silla kaupassa
kay asiakkaita aina paakaupunkiseudulta

saakka.

enokoneen perustaja ja toimi-

tusjohtaja Tomi Piipponen on

tehnyt pitkéd uran venekaupan
parissa. Hidn on Kotkasta kotoisin ja
aloitti sielld jo vuonna 1984 Kotkan
Venevarusteen palveluksessa. Varsin
pian Tomi muutti Kouvolaan ja paasi
Velj. Suhoselle téihin veneisté vastaa-
vaksi myyjaksi. Yrityksen padtuotteet
olivat silloin moottoripydrédt, mutta
juuri aloitettu Yamarin-veneiden ja
Yamaha-moottorien myyntivastuu
asetettiin Tomin harteille. - Iséni oli
menestynyt autokauppias, joten il-
meisesti tydnantajani luottivat siihen,
ettd olin perinyt hidnen geeninsi, To-
mi Piipponen virnuilee.

Oma firma
Tomi Piipponen oli yhdeksédn vuotta
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Teksti ja kuvat: Kari Wilén

palkollisena, jona aikana hén naki
edellisen laman vaikutuksen venealal-
la ja -myynnissd. Vahitellen kypsyi
ajatus oman yrityksen perustamisesta
ja maaliskuussa 1995 alkoi Menoko-
neen taru.

Yrityksen nimi ei ole ihan tavan-
omainen venealalla. - Se kuvastaa
vauhtia ja yllattdvia tilanteita, jotka
ovat sekd télle alalle ettd niille tuot-
teille luonteenomaisia, Tomi Piippo-
nen selvittdd kun kysyn virikkeistd,
jotka loytyvéat Menokoneen taustalta.
Nimi sopii my6s hyvin suomalaisten
suuhun ja yllattden se meni mukise-
matta ldpi kaupparekisterissa.

- Yrittdmisen alkutaival ei ollut
mitenkédédn helppo ja itsestddn selvi,
Piipponen jatkaa. Perustin liikkeen
yksin ja uuteen yrittdjaddn suhtaudut-

Uuteen noin 900 nelion kaup-
paan muuttaessaan Menokoneen
tuotevalikoimaan tulivat Hondan
ja Yamahan moottoripyorat.
Viimeisin lisays talle puolelle
ovat punaiset italialaiset Ducati-
pyorat.

tiin tietysti varovaisesti. Tavarantoi-
mittajien myoéntdmat limiitit olivat
vaatimattomia ja kaupan pyorittdmi-
nen niiden turvin tiukkaa. Mutta Me-
nokoneen aikana en ikind turvautunut
lainarahaan.

- Harrastimme varsin erikoista
markkinointia, jota esimerkiksi kil-
pailijamme usein ihmettelivédt. Se
muodostui rivi-ilmoituksista padsaan-
toisesti paikallisissa sanomalehdiss4,
joka oli edullista ja osoittautui erittdin
tehokkaaksi keinoksi saada asiakkai-
ta kauppaan. Yrityksen alkumetreilla
meilld oli my6s Iltalehdessd hauskoja
ilmoituksia, jotka heréttivat paljon
huomiota.

Yrityksen palvelukseen tulivat pi-
an Tomin veli Sami Piipponen seka
Jani Hartonen. Ndméi kolme kaveria



muodostivat yrityksen ydinporukan.
Henkilokunta lisdantyi edelleen ja lo-
pulta Menokoneessa oli viisi henked
toissd, korjaamossa lisdksi kolme ka-
veria. Tilat olivat tdsséd vaiheessa vield
varsin vaatimattomat - vanhan hallin
pinta-ala oli vain noin 400 neli6ta.

- Pitkét tyopaivat ovat olleet Meno-
koneen menestyksen avaimet, Tomi
Piipponen toteaa. Olen ehkd erddn-
lainen ty6énarkomaani, mutta minulla
on my®os ollut hyvét tydntekijét, joista
kukaan ei ole katsonut kelloa. Mieles-
tdni menestyksen mittarina ei ole ra-
ha vaan ehdottomasti asiakaspalvelun
onnistuminen.

Kova tyotahti ja alati kasvava
myynti johti kuitenkin védsymiseen,
jolloin Piipposen mielessd alkoi kyp-
syé ajatus yrityksen myymisestd. Os-

Menokoneen 2200
nelion toimitilat ovat
Kaupinkadulla Kouvo-
lassa. Oikealla oleva
osa hallista on varattu
kauppaan varten,
vasemmalla on vuok-
ralaisena huoltokorjaa-
mo MP-Huolto.

Tomi Piipponen perusti
Menokoneen vuonna
1995 ja omistaa
edelleen 20 prosent-
tia yrityksesta, joka
nyt kuuluu Urheilu
Koskimies -konserniin.
Hanen mukaansa kon-
sernin keskitetyt ostot
tuovat etuja siihen
kuuluville yrityksille.
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tajaksi ilmaantui Lappeenrannassa
toimiva Urheilu Koskimies ja kaupat
tehtiin maaliskuussa 2006 ja néin
Menokone siirtyi Kari ja Jaana Koski-
miehen omistamaan konserniin. Tomi
Piipposelle jéi kuitenkin 20 prosentin

siivu firman omistuksesta.

Uudet toimitilat

Ensimmadinen kesd uudessa omistuk-
sessa toimittiin vield vanhassa hallis-
sa, mutta uusien tilojen rakennuspro-
jekti lahti heti liikkeelle. Nykyisiin
2200 nelion toimitiloihin siirryttiin
vuonna 2007.

Nyt mukaan tulivat Hondan moot-
toripy6réat sekd Yamahan tuoteperhe,
eli Yamarin-veneiden liséksi vesijetit,
monkijat ja lumikelkat sekd mopot.

- Talouseldmaéssé elimme hyvia ai-
koja ja kauppa lahti kovaan nousuun,
Piipponen kertoo. Sind vuonna liike-
vaihto nousi peréti 7,6 milj.euroon.
Vuonna 2008 liikevaihto oli noin 6,4
milj.euroa.

Nyt Menokoneen palkkalistoilla
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on yhdeksédn henkildé ja sen lisdksi
tarvitaan runsaat 900 neliotd késit-
tdvéssd kaupassa 1-2 kausiluontoista
apulaista. Samassa rakennuksessa
ja Menokoneen tilojen véalittomaéssa
yhteydessa toimii MP-Huolto, jonka
huoltopalveluja kéytetddn hyvaksi
sekd laite- ettd venekorjauksissa.

- Etenkin kevailld tilojen tarve
on suuri, niin myytdvien veneiden
sdilytystd varten kuin myds vaihtoka-
lustolle ja talvisdilytyksestd kuntoon
laitettaville veneille, Tomi Piipponen
kertoo. Meilld on toisessa hallissa
noin 30 venettd talvisdilytyksessa ja
asiakkaiden on helppo kdydé pihas-
ta hakemassa kaytt6kuntoon laitetut
veneensd matkalla kesdmokeilleen.
Naapuritontilta on myd&s vuokrattu
lisétilaa.

Viime vuonna Menokone myi
189 venettd, joista Busterit ja Yama-
rinit olivat suosituimmat. Mallivali-
koimaan kuuluvat my6s Terhit seka
Suvi- ja Kaisla-veneet. Vene- ja peré-
moottorikauppa vastaa noin 40 % yri-

tyksen liikevaihdosta, moottoripydréat
ja mopot 20 %, kéaytetyt laitteet 23 %
ja lopusta monkijat seka tarvikkeet.

- Noin puolet asiakkaista tulee
muualta kuin aivan ldhiseudulta,
Piipponen jatkaa. Kotkan, Haminan ja
Loviisan seudulla meilld on aktiivisen
markkinointimme ansiosta mukavasti
asiakkaita. Moni padkaupunkiseutu-
lainen kdy mokkimatkansa varrella
kaupassamme, jossa hdn saa hyvaa
henkilékohtaista palvelua. Ohikulku-
liikenne tuo siten oman lisénsd kau-
pantekoomme ja tédlla alueella olem-
me selkedsti suurin venemyyja.

Yhdessa laman yli
Tomi Piipponen ennustaa, ettd kau-
panteon kannalta tima vuosi on mité
ilmeisimmin hiljaisempi kuin aikai-
semmat. Hiipuvan talouden ohella
myds kevét- ja kesdkelit vaikuttavat
merkittdvasti kaupantekoon.

- Eletdédn jannia aikoja, Piippo-
nen sanoo. Viimeistddn heindkuun
lopulla tieddmme, miten tédssa tulee



Menokoneen kaupassa on myytavana Hondan ja Yamahan pera-
moottoreita, pienveneita ja venevarusteita.

kdymaéaédn. Mielestdni lama voitetaan ainoastaan maahan-

tuojien ja kauppiaiden valisella yhteisty6lla. Jokaisen on
tuotava kortensa kekoon.

Menokone on ollut monta vuotta Venealan Kauppi-
aiden jasen. Piipponen kiittelee etenkin liiton tekeméaa
kattavaa tilastointia ja yhdistyksen jérjestimaa talouspuo-
len koulutusta. Hénen yrityksensd on myds ensimmaisié
veneliikkeitd, jossa on kéytéssd DL Softwaren taloushal-
lintaohjelma.

- Tulemme parjddmadn osaavan ja sitoutuneen henki-
lokunnan ansiosta ndinéd vaikeinakin aikoina, Tomi Piip-
ponen lopettaa. Meilld on hyva henki yrityksessé ja avoin
ilmapiiri. Sisdisten palaverien ansiosta kaikki tietavat ti-
lanteen, menipa sitten hyvin tai huonosti.

__________________________________________________________________________|
Menokone Oy

Perustettu: 1995

Omistajat: Urheilu Koskimies 80 %, Tomi Piipponen 20 %

Henkildsto: 9 henkea

Liikevaihto: n. 6,4 milj.euro

Venemyynti 2008: 189 kpl

Sijainti: Kaupinkatu 18, Kouvola

www.menokone.fi

www.kaha.fi
BoatSecurﬁ

o Peramoottoreiden 2-piirinen ajonestolaite
® 2- ja 4-tahtisille kaasutin ja
EFI- moottoreille
o Automaattinen aktivointi,
Hinta 271€ vesitiivis kaukoséé&din
e Virrankulutus vain 0,009A.

-
-

B )

BG300 .

® Sisa- ja sisdperamoottoreiden

© 3-piirinen ajonestolaite.

© Bensiini ja dieselmoottoreihin,
Hyvéaksytty myos Volvo
D4,D6,D9,D12-asennuksiin

o Virrankulutus vain 0,01A

Hinta alkaen 327€

-~
-

BG600

e Veneiden murtohalytin ja valvontajarjes-
telma GSM-modenmilla.

© Purje-ja moottoriveneisiin.
o Halytystekstiviestit 3 numeroon.
e Virrankulutus 0,016-0,043A

Hinta alkaen 1073€

Pilssiveden tunnistus, ovien/luukkujen
valvonta magneettikytkimilla, mahdollisuus
lasinrikkotunnistimeen, DUO-liiketutkaan,
askelmattoihin, kaasutunnistimiin, GPS
anturilla sijaintitieto, 4kpl kaukosaadin- /
tekstiviestiohjattavaa ulostuloa lammittimille,
lahestymisvaloille,ankkurivintturille tms
laitteelle.

Myynti venealan liikkeet ja halytinasentamot

Puh.09 615 6800 Fax 09 615 68301
venevarusteet@kaha.fi

Ansatie 2,PL 117,01511 Vantaa KAHA BOAT
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vuoden

tyoharjoittelu paattyi

Teksti: Kari Wilén
Kuvat: kari Wilén ja Termalin

erho Liukkonen perusti Termalin-

yrityksen vuonna 1982 ja kolme

vuotta sen jalkeen markkinoille
tulivat ensimmadiset Suvi-veneet.

- Kiinnostus veneilyéd ja veneval-
mistusta kohtaan juontaa kylld juu-
rensa isdn puolelle, Terho Liukkonen
kertoo. Hén perusti aikanaan yrityk-
sen nimeltd Hirvasveneet, jonka toi-
minta kuitenkin loppui vuonna 1980.
Silloin mietittiin, mitd meiddn perhe
voisi tehd4 ja niin 20-vuotiaana perus-
tinkin veneliikkeen iséni kanssa.

- Ehtona oli kuitenkin se, ettd

10 Finnboat News

minulle jii pdatantavalta, Liukkonen
jatkaa. Ensin myytiin venetarvikkei-
ta, esimerkiksi lasikuidun paikkaus-
sarjoja, airoja ja sen sellaista. Kohta
otimme myyntiin my®&s veneité paris-
ta pienveistimostd ja loimme mark-
kinat niille kunnes totesimme, ettd
olisi kannattavampaa ja varmempaa
myydéd omia venemalleja.

Suvi syntyy

Vuonna 1985 tulivat ensimmadiset
Suvi-veneet tuotantoon. Alihankki-
joina Mikkelisséd toimiva Termalin

kéytti samoja pienveistimoitd, joiden
veneitd se oli aikaisemmin myynyt.
Suvi 410 ja Suvi 445 olivat ensim-
maéiset pulpettiveneet ja soutuvene-
puolella mallit olivat Suvi 415 ja 460.
Viides venemalli oli 10 hv moottorille
tarkoitettu, peréstéd ajettava avovene
Suvi 390.

- Meilla oli valmiina hyvat myyn-
tikanavat ja ensimmdisend vuonna
myytiinkin heti 500 venettd, kertoo
Terho Liukkonen. Tietdmme tasoitti
se, ettd muutamat vastaavanlaisia ve-
neitd valmistavat suuryritykset olivat




hiipumassa ja ndin markkinoille syn-
tyi tilaa.

Seuraava suurempi askel oli kah-
den venemallin hankkiminen Palta-
mon Muovityén konkurssipesadsta.
Téamaé tapahtui vuonna 1990 ja néin
Termalinin tuotevalikoimaan tulivat
ndméd tukevat ja edulliset Palta-ve-
neet. Muut Palta-mallit yritys on itse
kehittanyt.

Tuotekehitysta
Kdytdntd on osoittanut, ettd myds
savolaismallisissa, suippoperdisissa

Viime lokakuussa Terho Liukkosen koko nuoruusidn kestanyt
tyoharjoittelu paattyi ja han paasi oikeisiin téihin, kun Terma-
lin Oy:n liikketoiminta siirtyi Konekeskon omistukseen. Suvi- ja
Palta-veneet taydentdvat Konekeskon mallistoa, mutta kauppa
ei vaikuta Termalinin jakeluverkostoon eikd sen henkilokun-

taan.

- =

Sg_

Suvi 460 kulkee tasapainoisesti peramoottorilla ja yhden hengen kuormalla.

Terho Liukkonen testaa Suvi-soutuveneen vakavuutta Finnboatin Mini-Floatingissa 2005.

soutuveneissd mielellddn kéytetdan
2-4 hv perdamoottoreita. Kuljettajan
ajaessa téllaista venettd yksinddn ei
tavallisen suippoperdisen veneen perd
kuitenkaan kanna tarpeeksi, vaan se
tuppaa kaivautumaan veteen.

- Muutama vuosi sitten kehitim-
mekin kahteen soutuvenemalliin ai-
van uuden pohjamuodon, testasimme
niitd ahkeraan ja tuloksena oli Suvi
460 ja Suvi 495, joita voi erinomaisen
hyvin ajaa yksindén, Terho Liukko-
nen kertoo. Vesi ei tulvi perdpenkille
vaikka veneelld peruutetaan. Samalla

veneen vakavuus parani ilman, ettd
sen soudettavuudesta olisi jouduttu
tinkimé&én.

- Seuraavana vuonna 460:n myyn-
ti lisddntyi 23 prosentilla ja 495:n pe-
réti 101 prosentilla, Liukkonen jatkaa.
Nyt meiltd kysytdénkin yhtendén "nii-
td malleja, joissa housut eivat kastu".

Toinen kehitysprojekti oli pulpet-
tiveneiden sadevesityhjennys, joka
kehitettiin neljadn Suvi-pulpettimalliin
ja Meri-Paltaan samoihin aikoihin kun
veneiden CE-merkintd hoidettiin kun-
toon.
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- Ratkaisumme on darettéman yk-
sinkertainen ja toimiva, Terho Liukko-
nen toteaa. Se tehtiin ensimmaéisend
meidén pulpettiveneisiimme, mutta
kohta samanlaisia ratkaisuja ilmestyi
my6s muiden valmistajien veneisiin.
Kaikki kahdeksan venemalliamme
ovat sadevesityhjentyvid, vaikka ve-
ne olisi varustettu maksimikokoisella
moottorilla ja tdydelld polttoainetan-
killa.

Tuotanto ennallaan
Termalinin siirtyminen Konekeskon

omistukseen ei suurestikaan vaikut-
tanut yrityksen toimintaan. Suvi- ja

Palta-veneitd valmistuu samojen ali-
hankkijoiden toimesta ja Liukkosen
lisdksi Termalinissa ovat toissd samat
neljd henkil6d. Veneiden tuotanto on
pyorinyt koko talven tasaisesti, eiké
alihankkijoilla ole ollut tarvetta min-
kéénlaisiin lomautuksiin.

- Ty6 on sdilynyt hyvin itsendi-
send, tuoteryhmdapaallikoksi itseddn
tituleeraava Terho Liukkonen sanoo.
Ty6 ei ole muuttunut, mutta tietysti
vahva omistaja tuo varmuutta sekd

DL Prime Finnboat Ec

Suvi 495 kulkee hyvin kahdella
"hevosvoimalla”.

markkinointiin ettd tuotekehittelyyn.

Termalin myi viime vuonna noin
2600 venettd, joista 1400 oli soutu-
venemallisia. Euromééraisesti pulpet-
ti- ja avoveneiden osuus oli kuitenkin
suurin. Suomessa yritykselld on noin
80 jalleenmyyjéda. Jakeluverkkoon ei
ole tarkoitus tehdd muutoksia. Ruot-
siin ja Norjaan myydéddn vuosittain
noin 300 soutuvenettd. Nédissd maissa
ei ole omaa tuotantoa ja sielld teh-
déankin siksi jarkevad kauppaa, kun
soutuvenebisnestd ei ole pilattu liian
kovalla hintakilpailulla.

Termalinin pienveneet tdydentavét
Konekeskon omaa Yamarin-mallistoa.
Pulpettiveneet ovat hinnaltaan edulli-
sia, soutuveneitd Konekeskolla ei ole
aikaisemmin ollut ja Palta-mallisto
muodostaa aivan oman tuoteryhmén-
sé. Termalin on vuodesta 1985 alkaen
myynyt noin 40 000 venettd ja liike-
vaihto on nyt 4,3 miljoonaa euroa.

www.dlIsoftware.com

Finnboatin kanssa kehitetty ohjelmakokonaisuus venealan ammattilaisille

Ratkaisu sisaltdd kaikki keskeisimmat tyokalut ja toiminnot mitd venekauppias J
tarvitsee. Ohjelmiston monipuoliset raportit ovat hyvana tukena tarkeille paatoksille. "i,_;

- vene- ja moottorimyynti ja niihin liittyvat asiapaperit E

- varaosien kasittely

- jdlkimarkkinointi

- huoltotoiminnot (huoltotilaukset, historia, varauskalenteri)

- yhteensopiva kaikkien yleisten merkkien rekisterien kanssa
- tdydellinen raportointi

En programhelhet som utvecklats tillsammans med Finnboat

Programlésningen innehaller alla centrala verktyg och funktioner du behover.
Dessutom ger programmets mangsidiga rapporter dig bra grund for viktiga beslut.
- bat- och motorférsaljning inklusive dokument for dessa

- hantering av reservdelar

- eftermarknadsforing

- servicefunktioner (tidsbestallning, historia, bokningskalender)

- kompatibel med alla vanliga markens register

- fullstandig rapportering

DLPrime

Staffan Nordstrom, @ 0400 989 802, staffan.nordstrom@dlsoftware.fi
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SUKUPOLVENVAIHDOKSEN VEROSUUNNITTELU

Perheyrityksen sukupolvenvaihdoksen toteuttamiseen on
monia vaihtoehtoja. Taitavasti suunniteltu vaihdos voi tuoda
suuria verosaastoja, mutta toisaalta tietamattomyys voi joh-
taa veroansoihin. Pahimmassa tapauksessa veroja voi joutua
maksamaan kymmenia kertoja enemman kuin edullisimmassa

ratkaisussa.

ukupolvenvaihdoksen verotus
on vihdoin selkiytynyt: pitkdan
suunnitelluista uudistuksista
luovuttiin ja tdman vuoden alusta
kaikkien perinnén- ja lahjansaajien
verotukseen on tullut kolmen prosent-
tiyksikon kevennys ensimmadiseen ve-
roluokkaan. Onkin odotettavissa, et-
té pitkddn jaissa olleita suunnitelmia
aletaan toteuttaa ja ldhivuosien aika-
na omistajasukupolvi saattaa vaihtua
kymmenissé tuhansissa yrityksissa.
Huolellinen vero- ja rahoitussuun-
nittelu on sukupolvenvaihdoksen on-
nistumisen ehdoton edellytys, jotta
huojennusmahdollisuudet eivét jaa
kayttdmaéttd. Suunnittelu kannattaa
aloittaa jo vuosia etukédteen ja toteut-
tamiseenkin tulee varata riittdvasti
aikaa. Vaihdos voidaan toteuttaa mo-
nilla tavoin. Sddnnosviidakossa voi ol-
la vaikeaa luovia, ja verotuksellisesti
parhaan ratkaisun 16ytdminen vaatii
asiantuntemusta. Yrittdjan on jarke-
vaa satsata sukupolvenvaihdoksen
suunnitteluun, silld onnistunut rat-
kaisu voi sdédstdd kymmenidtuhansia
euroja.

Kauppana tai lahjana
Sukupolvenvaihdos voidaan toteut-
taa kauppana tai lahjana. Kauppa voi
olla verollinen, lahjanluonteinen tai
verovapaa, ja jokaisella vaihtoehdol-
la on erilaiset veroseuraamukset niin
myyjélle kuin ostajallekin. Kummalle-
kin osapuolelle on yleensé oleellista,
miten yrityksen kdypéd arvo maarite-
taén.

Jos vaihdos toteutetaan kauppana,
vetdytyvén yrittdjdn suurin haaste on
minimoida mahdollinen luovutusvoit-
tovero. Jatkavan yrittdjan puolestaan

OTT Janne Juusela on B&K:n
osakas ja veroryhman vetaja. Han
toimii neuvonantajana kotimaisissa
ja kansainvalisissa yritysverotuksen
ja henkiléverotuksen kysymyksissa.

kannattaa keskittyd kaupan rahoituk-
seen ja lainaan liittyvddn verosuun-
nitteluun. Jos toteutustapa on lahja,
lahjaveron minimointi on jatkavalle
yrittdjélle avainkysymys.
Verotuksellisesti onnistuneessa su-
kupolvenvaihdoksessa voidaan hyo-
dyntda erilaisia jérjestelyjd. Omistus
voidaan esimerkiksi siirtdd vaiheit-
tain, jatkettava liiketoiminta voidaan
eriyttda yritysjarjestelylld tai voidaan
kéyttad holdingyhtiotd. Vaiheittaisel-
la omistuksen siirrolla veroja voidaan
véhentdd verrattuna kertatoimenpi-
teelld toteutettavaan omistuksenvaih-
dokseen. Yritystoiminnan jatkaja ote-
taan osakkaaksi yritykseen ja hédnen
omistusosuuttaan kasvatetaan vaiheit-
tain esim. suunnatulla osakeannilla.
Jatkettava liiketoiminta voidaan
myds ilman verokustannuksia erot-
taa siirtdmalld se omaksi yhtidkseen

esim. jakautumisen kautta. Néin siir-
rettdvan yhtion tase kevenee ja luovut-

tajan ja/tai jatkajan verokustannukset
alenevat. Holdingyhtié on puolestaan
edullinen ratkaisu silloin, kun suku-
polvenvaihdos toteutetaan kauppana
ja ostaja ottaa sitd varten ulkopuolista
pankki- tms. rahoitusta. Télléin kaup-
paa varten kannattaa usein perustaa
holdingyhti6, joka ottaa rahoituksen
ja my06s ostaa kohdeyrityksen osak-
keet.

Sukupolvenvaihdokselle ei ole
yleispétevéd, jokaiseen tapaukseen
sopivaa mallia, vaan ratkaisu raataloi-
dédén tapauskohtaisesti. Verosuunnit-
telu on térkeédd sekd myyjan ettd osta-
jan kannalta, silld veroseuraamuksia
voi koitua molemmille. Laht6kohtana
on aina luopujan, jatkajan ja yrityk-
sen liiketoiminnalliset tavoitteet ja
yksilolliset tilanteet.

CONSIDER IT SOLVED.

Attorneys at law | Finland | +358 9 615 333 | www.borenius.com

)
)
BORENIUS & KEMPPINEN

CONSIDER IT SOLVED.
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Venealan Keskusliitto Finnboat ry
Batbranschens Centralférbund Finnboat rf

Laskimme
hintoja 15 %!

Muistathan, etta
ilmoittautumisaika Uivaan
paattyy 22.5.2009!




Maamme suurin uiva
venenayttely Helsingissa

Jokavuotinen Helsingin Uiva Venenayttely UIVA
on suurin Suomessa jérjestettava venealan ul-
konayttely. Lauttasaaren itédpuolella, vain viiden
kilometrin paassa Helsingin keskustasta, voit
tutustua yli kolmeen sataan uuteen veneeseen
niiden luonnollisessa elementissa. Maamme
tarkeimmat venevalmistajat ja maahantuojat
osallistuvat nayttelyyn omilla uutuustuotteillaan.
Mukana Uivassa ovat luonnollisesti myos kaikki
merkittdvimmat moottorimerkit seké venevarus-
teet ja -tarvikkeet. Lisdtietoa nayttelysta saat
Finnboatin toimistosta ja internetsivuiltamme.

p W A
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.
= o

1 |

Flytande

Helsinki, Lauttasaari HSK 20.-23.8.

Uiva 2009 | Uiva 2010 | Uiva 2011

20.-23. elokuuta 19.-22. elokuuta 22.-25. elokuuta

Venealan Keskusliitto Finnboat ry

Kaenkuja 8 A 47, FI-00500 Helsinki
Tel. +358 9 696 2160, Fax +358 9 696 21 611

www.finnboat.fi




Vene-ohjelman toisen
tutkimushaun rahoituspaatokset

tehty

Myénteisen rahoituspédidtoksen saa-
neet tutkimushankkeet ovat seu-

raavat:

Better Products in time, jonka to-
teuttavat Turun ammattikorkeakoulu,
Vaasan yliopisto sekd Lénsi-Suomen
muotoilukeskus Muova. Hankkeessa
keskitytddn uudistettuun suunnittelu-
prosessiin ja tyokaluvalmistukseen.
Liukuvan veneen perapeilivoi-
mat, jonka toteuttaa VTT. Hank-
keessa luodaan mittaus- ja ennus-
temenetelmd sille voimalle, jonka
perdmoottori kohdistaa perdpeiliin
aallokkoajossa. Tulosten avulla peré-
peilirakenteet voidaan optimoida en-
tistd paremmin.

Tekes paatti kokouksessaan 25.3. rahoittaa toisella tutkimus-
hakukierroksella saapuneista 15 hakemuksesta yhteensa
kahdeksaa hanketta. Nadista osa on samaa aihetta koskevia
rinnakkaishakemuksia, joten eri aiheita on todellisuudessa vii-
si. Lisaksi kaksi hakemusta jatettiin vield poydéalle odottamaan

lisaselvityksia.

Teksti: Markku Hentinen

Kuva: Kari Wilén

GreenLine 2012, jonka toteuttaa
Lappeenrannan yliopisto. Hankkeessa
selvitetddn kierrdtettdvien ja ymparis-
toystavéllisten materiaalien mahdolli-
suuksia veneenvalmistuksessa ja ke-
hitetddn uusien muovipuupohjaisten
materiaalien ominaisuuksia veneen
rungon rakentamiseen sopiviksi.
Alykkiat veneet, jonka toteuttavat
Helsingin ammattikorkeakoulu Metro-
polia, Satakunnan ammattikorkeakou-
lu ja Tampereen teknillinen yliopisto.
Hankkeessa selvitetddn tydkoneissa
kéytettdvan elektroniikan, ohjelmis-
tojen ja véylédtekniikan soveltamista,
erityisesti CANopen-protokollan ja di-
gitaalihydrauliikan kaytt64 veneissa.
VISIO 2025, jonka toteuttavat Hel-
singin kauppakorkeakoulu ja Turun
yliopisto (Merenkulkualan koulutus
ja tutkimuskeskus). Hankkeen ta-
voitteena on luoda visio siitd, miten
veneily ja siihen liittyvé liiketoiminta
kehittyvat ja miten alan yritykset voi-
vat siitd hyodyntaa.

Yrityshankkeilla jatkuva hakuaika

Naille hankkeille yritysrahoitusosuudet on jo varmistettu, mutta lisaakin yrityksia ote-
taan viela mukaan. Tutkimushankkeeseen kannattaa lahtea mukaan erityisesti silloin,
kun yritys haluaa ratkaista vaativan ongelman ja paatulokset voi myos julkaista.

Mikali taas on kyseessa taytta luottamuksellisuutta edellyttava hanke, jossa myos
yrityksen oma tyopanos on olennainen, kannattaa yrityksen itse olla rahoituksen ha-
kijana. Tallaisilla yrityshankkeilla on jatkuva hakuaika.

Lisatietoa Vene-ohjelmaan osallistumisesta: www.tekes.fi/vene ja

markku.hentinen@uvtt.fi
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Ajankohtaista venealan
ISO-standardeissa

Kuten jo Tampereen venetekniikkapaivil-
la 26.11.08 todettiin, on standardin 1SO
21487:2006 (Permanently installed pet-
rol and diesel fuel tanks) kohdassa 7.2.4
havaittu virhe. Tankin testauspaineen vaih-
teluvali on englanninkielisessa tekstissa
"0 kPa to 2 kPa to O kPa”, kun oikea arvo
on "0 kPa to 20 kPa to O kPa”. Ranskankie-
lisessa tekstissa arvot ovat oikein.

Laitakuormakoe standardin ISO 12217
uudistetussa versiossa on osoittautunut
pienille moottoriveneille vaativammaksi
kuin luultiin. Lopullisen version aanestyk-
sessa Suomi esitti taman takia muutoksia
sallittavaan kallistuskulmaan ja tasmennyk-
sia kallistuspainojen sijoittamiseen. Lisaa
mittauksia esimerkkiveneilla kuitenkin tar-
vitaan, jotta Suomen esitys menisi lapi.

Rakennestandardin 1ISO12215 osan 9
(purjeveneiden lisakkeet ja rikin kiinnitys)
DIS-versio on valmistumassa. Erityista
huomiota on kiinnitetty kolin kiinnityksen
varmistamiseen. Kommentit DIS-versiosta
tulee saada 30.5. mennessa.

Kansallisen teknisen
komitean (KTK) kokous
25.5.2009

Finnboatin Kansallisen teknisen komitean
kokous jarjestetaan maanantaina 25.5.
Tampereella VTT:n tiloissa, Tekniikankatu
1. Aiheina ovat valmisteilla olevat muutok-
set ISO-standardeissa seka Vene-ohjelman
tutkimusprojektien valituloksia.



Vene-ohjelman projektista syntyy
"tulevaisuuden tiikkikansi”
kotimaisesta puusta

Tekesin Vene-ohjelma tarjoaa
Scandinavian Teak Deckille
merkittavan mahdollisuuden
tuotekehitykseen. Yrityksen
tahtaimessa on kehittaa koti-
maisesta puusta moottori- ja
purjeveneiden kansia, jotka
paihittavat laadussa, luonto-
ystavallisyydessa ja mahdolli-
sesti myos hinnassa tiikin.

Teksti: Sirpa Posti
Kuvat: Sirpa Posti, Mikael Johansson

candinavian Teak Deck tekee
korkealaatuisia moottori- ja pur-
jeveneiden kansia sekéd tiikista
ettd synteettisestd tiikistd. Vanhojen
tilkkikansien entis6iminen ja korjaa-
minen on myos osa yrityksen toimin-
taa. Kannet valmistetaan kasityona
Suomessa, Pohjanmaalla sijaitsevis-
sa tuotantotiloissa. 10-vuotias yritys
tyollistdd noin 70 henkilod. Asiakkai-
na on seké ulko- ettd kotimaisia moot-
tori- ja purjeveneiden valmistajia.
Mikael Johansson on mukana mo-
nessa asiassa yrityksessd; han on yksi
yhdestétoista yrityksen omistajista,
hallituksen puheenjohtaja, laatupéaal-
likko ja vetda useita projekteja.

Yritys tahtaa merkittavaan
tuotekehitykseen
Tekesin Vene-ohjelmaan ldhdettiin
mukaan yrityksen hallituksen paatok-
selld, tavoitteena kdynnistdd yrityksen
ydintoiminnalle tirked tuotekehitys.
Hallituksen péatoksen jalkeen yritys
kokosi tyéryhmaén, joka aloitti mer-
kittdvan kehitysprojektin. Johansson
toteaa, ettd haku mukaan ohjelmaan
oli vaivatonta.

Sertifioitu tiikki on kallis materi-
aali, jonka laatu ja saatavuus vaihte-

Scandinavian Teak Deck kehittaa vaihto-
ehtoja moottori- ja purjeveneiden tiikkikan-
sille.

levat. Yrityksen tdhtdimessd onkin
kehittda kotimaisesta puusta "tulevai-
suuden tiikkikansi” ja Vene-ohjelma
mahdollisti yritykselle timén tirkedn
kehitysty6n aloittamisen.

Johansson tdsmentéé: "Jos tuoteke-
hitys toteutuu kaavaillun mukaisesti,
tulevat hyédyt olemaan merkittavat.
Padmaardna on laadukas, luontoys-
tavallinen raaka-aine ja toivottavasti
myo6s perinteistd tiikkid edullisempi
materiaali.”

Mikael Johanssonin vahva kan-
ta on, ettd Tekesin Vene-ohjelma on

Mikael Johanssonin yritykselle Tekesin
Vene-ohjelma tarjoaa merkittéavan tuoteke-
hitysmahdollisuuden.

tullut alalle todella tarpeeseen. Hén
mainitsee lisdksi, ettd Pohjanmaan ve-
neosaajat kaavailevat yhteisprojektia,
jossa tehtdisiin yhdessd esimerkiksi
iso moottorivene.
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Yritysesittely:

Bear & Water
Sipoon rannalle

Melonta-alan johtava yritys Suomessa, Euroopankin
mittakaavassa merkittava toimija Bear & Water siirtyi
viime vuonna Espoon Keilaniemesta Sipooseen. Uudet
toimitilat ovat upeat ja kevdan kauppa kaynnistyi toden
teolla huhtikuun viimeisena kauniina viikonloppuna.

Teksti ja kuvat: Kari Wilén

dsite "Sibbovargen” on sipoolai-

sille kuten myds useimmille ité-

uusmaalaisille tuttu ja tunnustet-
tu. Nyt sipoolaiset ovat saaneet oman
karhunsakin, kun Bjérn Lehtisen yri-
tys Bear & Water viime vuoden elo-
kuussa siirtyi Storérenin venesataman
tuntumaan, aivan Helsingin uuden ra-
jan viereen. Uudet toimitilat vihittiin
kayttoon viime syksynd, mutta koko-
naan valmiiksi ne rakennettiin tdmén
kevéttalven aikana. Talonsa edustalle
Lehtinen on tuonut tunnusomaisen,
kivelld seisovan karhu-patsaansa.

- Siirtyminen Keilaniemestd ei
tapahtunut aivan omasta tahdostani,
yrityksen omistaja ja toimitusjohtaja
Bjorn Lehtinen toteaa. Mutta Kei-
laniemesséd olisimme jadneet sinne
rakennettavien tornitalojen puristuk-
seen ja péatin etsid uuden sijainnin
yritykselle, joka mielestdni tarvitsee
véaljat tilat ja toimintaan soveltuvan
ympariston. Keilaniemessd ei olisi
ollut mink&anlaisia mahdollisuuksia
laajenemiseen.

Bear & Waterilla oli 18 vuotta
eteenpdin voimassa oleva vuokra-
sopimus edelliselle toimipaikalleen.
Nyt yritys omistaa sekéd kiinteiston
ettd maa-alueen, joka hankittiin Si-
poon kunnalta osaksi niilld varoilla,
jotka Lehtinen sai rakennusyrityksen
lunastettua hdnen aikaisemman vuok-
rasopimuksensa. - Mutta kylla tdhan
hankkeeseen jouduin laittamaan var-
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sin reippaasti lisddkin, Bjérn Lehtinen
toteaa.

Perustettu 1985

Bjorn Lehtinen perusti yrityksensa
vuonna 1985 ja aluksi se toimi per-
heen autotallissa Kilossa. Bjérn oli
ollut Danfossin palveluksessa mutta
katsoi, ettd aika oli kypsé suureen ela-
méanmuutokseen kun Espoon kaupun-
ki suhtautui myoétdmielisesti uusien
toimitilojen rakentamiseen. Vuonna
1997 Bear & Water muutti Keilanie-
meen 30 vuoden vuokrasopimuksen
turvin.

Seuraavana vuonna yritys liittyi
Finnboatin jaseneksi, vaikka Lehtinen
ei lukisi melontaa varsinaiseksi venei-
lyksi. - Veneala on kuitenkin hyvin
jérjestaytynyt ja alalle on luotu selke-
at pelisddnnot, joita my6s me voimme
hyoédyntédd, Bjérn Lehtinen toteaa. Ve-
ne- ja veneilyalalla asiat ovat jérjes-
tyksessa toisella tavalla kuin melonta-
alalla, jossa meno on "villimp&a".

Sipoossa Bear & Waterilla on néyt-
tavat ja hyvin jarjestetyt tilat rannan
ldheisyydessd. Alueella toimii melon-
taseura ja naapuriin Hjallis Harkimo
aikoo rakentaa mm. venesataman
osana Sipoonranta-projektiansa. Eli
asiakkaita on aivan lahistolld, vai?

- Noin 80 % myynnistdmme suun-
tautuu Kehd III:n ulkopuolelle, Bjérn
Lehtinen oikaisee. Asiakkaita tulee
koko Suomesta, koska tuotevalikoi-
mamme on todella kattava. Asiakkaat
ovat vaativia ja haluavat juuri itsel-
leen sopivan kanootin. Siksi meilld
on oltava iso valikoima, aivan kuten
kenkédkaupassa. Oikea ja yksil6llinen
tuote jokaiselle asiakkaalle.

Yrityksen nyt valmistunut toimiti-
la on 1200 neli6té ja tontilla on raken-
nusoikeutta toiselle mokomalle.

- Kanoottimyyntid varten emme
tarvitse lisatilaa, mutta toimintaam-
me tukeville pienyrityksille voisin
vuokrata tiloja lisdrakennuksesta, jo-
ka meilld on mahdollisuus rakentaa,



Lehtinen toteaa ldhitulevaisuudesta.

Runsas tavaravalikoima
Toimitilat on jaettu myymala- ja varas-
totilaan, ja niiden vélissd on suurella
ovella varustettu huolto- ja korjaamo-
osasto. Varastossa kanootit ja kajakit
ovat telineissd pystyasennossa ja vie-
vat ndin mahdollisimman véhén tilaa.
Niita késitellddn nerokkaan yksinker-
taisen taljasysteemin avulla. Toiseen
kerrokseen on rakennettu toimisto- ja
esittelytiloja.

- Vaikka melontabisnes on pientd
varsinaiseen venealan kaupalliseen
toimintaan verrattuna, olemme suu-
ria jopa Euroopan mittakaavassa,
Bjorn Lehtinen sanoo. Suurempi vas-
taavanlainen kanoottikauppa loytyy
vain Amsterdamista ja se onkin sitten
reippaasti laajempi. Kuten myos sen
vélittomassa ldhiympaéristdssd asuva
asiakaskunta.

Bear & Waterilla on nyt myyta-
védnd noin 115 erimallista kanoottia,

mutta yritys edustaa noin 400 mal-
lia. Naistd viidennes on varsinaisia
kanootteja, joilla melojat tarkoittavat
ns. avokanootteja eli inkkarikanootte-
ja. Kajakkien osuus on 80 % ja ndma
ovat ns. eskimokanootteja, joita melo-
taan tuplamelalla.

Sipoon kauppa pursuaa lisédksi me-
lontatarvikkeita, joita my0s veneilijéat
kédyvdt hankkimassa itselleen. Eri-
laisia pukimia ja asusteita, heloja ja
varusteita, telttoja ja makuupusseja,
kelluntaliiveja jne.

Lehtisen mukaan melontatarvik-
keet eroavat tavanomaisista veneily-
tarvikkeista siind, ettd ne ovat veden
kestdvid. Melonnassa on aina vaarana
kupsahtaa kumoon ja tavaroiden pi-
tda sdilya kuivina. Erilaisia vesitiivii-
ta sailytyspusseja, kasseja ja salkkuja
on valikoimassa runsaasti. Pukimista
Lehtinen valistaa, ettd niiden pitda
melonnassa olla kevyempid ja sallia
parempi liikkuvuus kuin vastaavien
veneilyasusteiden.

Bear & Water muutti vime syksyna Espoon
Keilaniemesta Sipooseen, Stororenin ve-
nesataman kupeeseen. Yrityksen omistaja
Bjorn Lehtinen (kuva vas.) on tyytyvainen
sijaintiin ja etenkin uuteen myymalaan ja
varastotilaan, joiden yhteinen pinta-ala on
1200 neliota. Bear & Water edustaa yli
400 kanoottimallia ja nyt myynnissa on
115 erilaista kanoottia.

Bear & Water

Perustettu: 1985

Omistaja: Bjorn Lehtinen

Henkildstd: 5 henkea

Liikevaihto: n. 1,4 milj.euro
Kanoottimyynti: 1400-1500 kpl/vuosi
Sijainti: Stororen, Sipoo
www.bearwater.fi

- Noin 90 % myynnistimme muo-
dostuu kanooteista ja niihin liittyvista
varusteista ja tarvikkeista, Bjorn Leh-
tinen selvittdd. Meilld on noin 30 tava-
rantoimittajaa ja Virossa valmistamme
alihankkijalla lujitemuovikanootteja.
Mutta suurin bisnes on ilman muuta
polyeteenikanoottien kauppa.

Bear & Water myy vuosittain
1400-1500 kanoottia ja valtaosa niista
menee kotimaan markkinoille. Ruot-
siin viedddn joitakin malleja ja liike-
vaihto on noin 1,4 milj. euroa. Leh-
tisen kanssa yrityksesséd tyoskentelee
neljd henked ja sesonkina palkataan
my6s muutama kesdapulainen.

Myyntikausi alkaa tavallisesti huh-
tikuun puolivélissd, kun kassakone
alkaa laulaa. Nyt ollaan normaalista
hieman myo6hdéssa, ja tdhan vaikuttaa
varmasti kolean sddn lisdksi huono
taloudellinen tilanne. Mutta vappua
edeltdvand viikonloppuna asiakkaita
alkoi olla kaupassa jo tavanomaiseen
tapaan.
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KANSAINVALINEN LEHDISTOSEURANTA
) HELMIKUU - HUHTIKUU 2009
JASENISTOSTA KIRJOITETTUJA ARTIKKELEITA

Kaikkia artikkelikopioita voit tilata Finnboatin toimistosta. Liiton toimistoon tulee noin sata venelehtea ympari
maailmaa ja niiden kirjoittelua suomalaisista tuotteista seurataan jatkuvasti. Oheisena on lueteltu vain laajemmat
tuote-esittelyt seka testit. Pienempia uutisia on kotimaisista tuotteista kansainvalisessa lehdistossa huomatta-
vasti runsaammin. Taydellinen luettelo on saatavissa liitosta.

Lehti/Maa Nro Artikkeli Sivu
Varen/Belgia 3 Finnboat Floating Show 2008/esittelyt: Korsdé 1100, Aquador 28 HT,
Nord Star 40 ja 31 Patrol 14-17
Varen/Belgia 4 Finnboat Floating Show 2008/esittelyt: Buster XXL AWC, Silver Eagle Cabin,
Targa 23.1, Finngulf 41, Maestro 40, Nauticat 385 6-10
Yate/Espanja 509 Finnboat Floating Show 2008/esittelyt: Finngulf 43, 41 ja 46, Nauticat 321,
351 ja 385, Maestro 40, Degero 36 DS ja 28 MS 24-26, 28, 30-31
Kazi/Japani 1 Finnboat Floating Show 2008/esittelyt: Degerd, Nauticat ja Finngulf 102-105
Kazi/Japani 1 Nauticat 331, esittely 48
Kazi/Japani 2 Finnboat Floating Show 2008/esittelyt: Grandezza, Silver, Yamarin  102-105
Kazi/Japani 3 Finnboat Floating Show 2008/esittelyt: Aquador, Bella, Flipper 100-103
Batmagasinet/Norja 4 Finnboat Floating Show 2008/esittely: Targa 23.1 42-43
Batmagasinet/Norja 5 Minor Offshore 25 ja Targa 25.1, vertailutesti 10-18
Vi Menn Bat/Norja 2 Finnboat Floating Show 2008/testit: Aquador 28 HT,
Silver Eagle 650 Cabin 38-39
Péche en Mer/Ranska 2 Nord Star 28 Patrol, testi 80-85
Péche en Mer/Ranska 2 Silver Fox DC 485 ja Silver Shark CC 580, testi 86-91
Batliv/Ruotsi 1 Finnboat Floating Show 2008/testi: Korsd 1100 C 28
Batliv/Ruotsi 2 Finnboat Floating Show 2008/testi: Yamarin 68 DC 74-75
Batnytt/Ruotsi 3 Minor Offshore 25, Targa 25.1, testi 28-31, 34-36, 38
Segling/Ruotsi 1 Finnboat Floating Show 2008/testi: Finngulf 41 R 20-24
Vi Batagare/Ruotsi 2 Finnboat Floating Show 2008/testi: Korsd 610C 28-32
Vi Batagare/Ruotsi 3 Finnboat Floating Show 2008/testit: Yamarin 68 Cabin,
Bella 570 DC 34-39, 41-43
Vi Batagare/Ruotsi 3 “Jeeppi”testissa Targa 25.1, Minor Offshore 25 ja Nord Star 24 Patrol
20-24, 26-28, 30-33
Vi Batagare/Ruotsi 4 Silver Eagle 650 Cabin, Silver Eagle 650 ja Silver Fox SC 485, testit
26-28, 30-32, 35-36
Vi Batagare/Ruotsi 4 TG Alfa, lyhyt esittely 76
Vi Batagare/Ruotsi 4 Marino APB, esittely 81
Vi Batagare/Ruotsi 6 Flipper 625 DC, testi 1822
Vi Batagare/Ruotsi 6 Silver Condor 730, testi 30-34
Bootshandel/Saksa 4 Silver Condor 730, testi 24-29
Skipper/Saksa 3 Kalastusvenetestissa Terhi Vario F45, Bella 530 Smart, Buster XXL AWC,
Minor Offshore 27, Silver Eagle 650 WA, Yamarin 56 CC
78-80, 82, 86, 88-90
WasserSport/Saksa 2 Finnboat Floating Show 2008/testi: Yamarin 68 DC 60-63
WasserSport/Saksa 3 Finnboat Floating Show 2008 /testi: Finnmaster 5700 DC 3841
BadNyt/Tanska 3 Finnboat Floating Show 2008 /testi: Korsd 1100 C 3841
BadNyt/Tanska 4 Finnboat Floating Show 2008/vertailutesti: Silver Eagle Cabin 650 ja
Buster XXL AWC 36-40
Yachting Revue/Tsekki 2 Finnboat Floating Show 2008 /vertailutesti: Degert 36 DS ja
Nauticat 351 16-20, 22-25
Sailing/USA 4 Baltic 45, esittely 25
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Yamarin 68 DC on testattu ruotsalaisissa Batliv- ja Vi Batagare-lehdissa
seka saksalaisessa WasserSportlehdessa.

Silver Eagle Cabin 650 on testattu seuraavissa lehdisséa: belgialainen Varen,
norjalainen Vi Menn Bat, ruotsalainen Vi Batagare ja tanskalainen BadNyt.
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Koonneet: Lena Mickelsson-Ouru ja Kari Wilén

OY KONE WUORIO MASKIN

AB 70 VUOTTA
Kone Wuorion tarina alkoi 1939 kun Veik-
ko Wuorio perusti Kemionsaarelle pyora-
korjaamon. Sotien jalkeen Wuorio laajensi
yritystaan ja rakensi tilat korjaamolle seka
myynnille. Vanhin poika Pentti tuli mukaan
yritykseen 50-uvulla. Toiminnan kehittyes-
sa rakennettiin oma nayttelyhalli 1973 ja
siita lahtien myynnissa ovat olleet myos
veneet. Ensimmainen varsinainen venehalli
valmistui vuonna 1977 ja samalla muutet-
tiin yrityksen nimeksi Ky Kone Wuorio Kb.
Vuonna 1987 yrityksesta tuli osakeyhtio
omistajina Veikko Wuorio ja kaikki hanen
viisi lastaan. Viime vuosina Kone Wuorio
on yha vahvistanut toimintaansa ja vuon-
na 2008 yritys siirtyi osaksi Jokinen Yh-
tion Astrum-liiketoimintaa. Tana paivana
yritys on toimitusjohtaja Tony Wuorion
johdolla Wuorion perheen kolmannen pol-
ven hoidossa, silla 25 tyontekijasta nelja
on yrityksen perustaneen Veikko Wuorion
lastenlapsia.

ASTRUM VENE OY
LAAJENEE HELSINKIIN

Astrum Vene Oy:n ja Puotilan Venekes-
kuksen omistajien tekeman sopimuksen
mukaan Puotilan Venekeskus liittyy osaksi
Astrum Vene -ryhmaa toukokuussa 2009.
Puotilan myymala lahtee toteuttamaan
Astrumin "Auto+Vene” -konseptia, kun
Puotilan Venekeskus muuttuu Astrum Ve-
ne- ja Autotaloksi. Astrumin liilketoiminnas-
ta Puotilassa vastaavat jatkossakin Tomas
Aberg ja Ville Manninen. He tulevat myds
Astrumin toiminnasta Helsingissa vastaa-
van yhtion osakkaiksi.
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UUTISIA

YAMAHA-PERAMOOTTORI-
EN JALLEENMYYJISTA
Konekesko Oy ja Professional Boat Finland
Oy/Puotilan Venekeskus ovat yhteisesti
sopineet Professional Boat Oy:n Yamaha-
peramoottoriedustuksen paattymisesta

27.4.2009.

Haijaan Huoltokeskus Oy:n Yamaha-
peramoottoriedustus on paattynyt ja liike
aloittaa huhtikuussa 2009 Selva-peramoot-
torimyyjana.

Konesola Ky aloittaa Nurmeksessa
Yamaha-peramoottorimyynnin toukokuus-
sa 2009.

E3-MARIN LAAJENTAA
TOIMINTAANSA

Uusi E3-Marinin myymala on avattu Hel-
singin Kipparlahteen. Viralliset avajaiset
pidettiin jo 21.3.2009.

E3-Marin Oy:n edustamat tuotemerkit ovat
Mercury, Honda, Bella, Flipper, Aquador,
Silver, Alucraft, Terhi, AMT ja Askeladden.
E3-Marin Oy tarjoaa my0s seka uusien
ettd kaytettyjen peramoottorien huolto-
ja asennuspalvelut kaikille edustamilleen
merkeille. Kipparlahden myymalan vetaja-
na toimii Rainer Lindell. Toisena myyjana
seka huollon vastuuhenkildona on Sebastian
Henriksson.

MARINETEK RAKENTAA
Marinetek voitti tiukan kilpailun West Palm
Beachin uuden megaluokan huvijahtisata-
man Palm Harbour Marinan rakentamises-

ta Floridassa. Rakennuskustannukset ovat
noin 20 milj. dollaria, josta ponttooniraken-
teiden osuus on noin yhdeksan miljoonaa.
Laitureihin voi kiinnittya lahes 250-jalkaisil-
la (yli 70-metrisilld) aluksilla. Venepaikkoja
tulee yhteensa noin 200.

Projektin mydta Marinetek avasi West Palm
Beachissa uuden laituriponttooneita valmis-
tavan tehtaan, jonka tuotanto kaynnistyi jo
huhtikuun aikana.

SUUNTO OSTI TACKTICK'IN

Suunto Oy on huhtikuussa hankkinut omis-
tukseensa englantilaisen Tacktick Ltd:n.
Yritys on tunnettu venealalla langattomista
venemittareistaan ja antureistaan. Mittarit
ja naytot saavat toimintasahkonsa niihin
yhdistetyista pienista aurinkokennoista ja
valikoimaan kuuluu johdottomia mittareita
niin kevytveneisiin, sportti- ja avomeripur-
siin kuin matkaveneisiinkin.

MINOR-BATAR TILL
TYSKLAND OCH NORGE
Sarins Batar Oy Ab har fatt in order pa tre
polisbatar, tva Minor 34 WR till den tyska
polisen och en Minor Offshore 31 till den
norska polisen. Orderns varde uppgar till
1 milj. Euro. Produktionen i Sarins Batars
utrymmen ar redan nu fullt sysselsatta och
polisbatarna garanterar sysselséattning av
tva produktionlinjer fram till november

20009.

BALTIC YACHTSILLE
UUSI TEHDAS
Baltic Yachtsin uusi tuotantolaitos Pietar-
saaressa vihittiin kayttéon maaliskuussa.
Tehdas sijaitsee aivan rantaviivan tuntu-
massa, mika helpottaa isojen purjevenei-
den vesillelaskua. Tehtaassa on jo valmis-
teilla veistamon kautta aikojen suurin vene,
197-jalkainen ns. Panamax-projekti. Uuden
tehtaan tilavuus on 60 000 kuutiota ja lat-
tia-alaa on 5000 neliota. Tuotantojohtaja



Baltic Yachtsin uusi tehdas Pietarsaaressa

Christer Lillin mukaan uusissa tiloissa voi-
daan valmistaa jopa 260-alkaisia aluksia,
mutta han suunnittelee jo toista samanko-
koista hallia uuden tehdashallin viereen.

LEEVENEELLE
TG-VENEIDEN EDUSTUS
Leevene Oy on aloittanut TG-veneiden
jalleenmyyjana. Koko TG-mallisto on koe-
ajettavissa Lauttasaaressa. Vene 09 Bat
—messujen veneeksi valittu TG Alfa on koe-

ajettavissa elokuussa.

Valitse

venerahoitus, josta

UUSI VERKKO-
KAUPPA

" Norcap Oy Ab - Norcap Mari-
ne avaa toukokuussa uuden
verkkokaupan, joka on suun-
nattu kaikille vesillaliikkuijille.
Kaupan tuoteryhmat ovat
moottorit, tarvikkeet, melon-
ta, elektroniikka, kumiveneet
ja kalastus.
Verkkokauppa sloganilla "Ve-
sillaliikkujan pelastus” loytyy
osoitteesta www.MARINEKAUPPA.com

kuukauden aikana 50 %. Yhti0 sopeuttaa
tuotantonsa muuttuneeseen markkinatilan-
teeseen irtisanomalla 15 tyontekijaansa ja
lomauttamalla jaljelle jaavat 13 toistaisek-
si. Irtisanomiset ja lomautukset alkavat
porrastetusti kesakuun aikana.

Tuotannon uudelleenjarjestelyjen yhtey-
dessa yhtio myy Pohjankurun toimipisteen
ja keskittaa Suomessa tapahtuvan tuotan-
tonsa Karjalohjan tuotantohalliin. Finngul-
fin myynti ja hallinto siirtyvat paakaupun-
kiseudulle syksylla 2009. "Kysymys on
nyt tulevaisuuden varmistamisesta, mutta
Finngulf valmistautuu jo taantuman jalkei-
seen aikaan. Aiomme olla korkealaatuisten
performance-veneiden johtavien valmistaji-
en joukossa, kun markkinat ennen pitkaa
elpyvat”, korostaa toimitusjohtaja Anders
Kurtén.

LOMAUTUKSIA
FINNGULFILLA

Oy Finngulf Yachts Ab:n markkinasegmen-
tin (30-50 jalkaiset purjeveneet) arvioi-
daan supistuneen viimeksi kuluneiden 12

YHTEISTYOTARJOUS

Venealan Osatoimittajien uusimpiin ja-
senyrityksiin kuuluva Red Gull Oy tarjoaa
venealan yrityksille yhteistyota, joka tuo
lisaarvoa yritysten myyntiin ja huoltoon, ei-

voit saada OP-bonusta.

Kysy lisda venekauppiaaltasi. Ja tiesithdn, ettd OP-bonuksilla voit maksaa my0s
veneesi vakuutusmaksuja. Lisdtietoa OP-bonuksista saat osoitteesta op.fi/bonus.

Etua elamaan. OP-Pohjolasta.

Pankki Oy;j.

op.fi
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ka vaadi investointeja myyntiaikaa lukuun
ottamatta. Palvelukonseptiin kuuluvat mm.
kunnostukset ikaantyneille purjeille, vene-
kuomujen pesut, homeen poistot ja pin-
noitukset, veneiden kunnostukset kuten
hajujen ja homeen poisto otsonoinnilla,
kiillotukset, vahaukset, sisa- ja ulkopesut
ja myrkkymaalaukset. Lisaksi teakkansien
huolto, hionta ja saumojen korjauspalve-
lut. Yhteystiedot: Red Gull Oy, Ajurintie 5,
03100 Nummela.

TOM Z. BLOMGREN
| PENSION
| december 2008 fyllde en nestor inom
batbranschen, Tom Blomgren, 65. Efter
40 &r i marinbranschen pensionerar Tom
Z sig fran Nautor. Men han tanker inte
sluta jobba.

For manga ar Nautor synonymt med
Tom Z. Han bérjade sin yrkesverksamma
bana 1969 pa Abo Batvarf, varifran han
kom till Nautor som reklammakare och

UUTISIA

9

Tom Z Blomgren

b

forsaljare fran 1971 till 1974. Efter det
tog han en paus fran Nautor i 9 ar. 1983
steg han ombord igen hos Nautor som
forsaljare och senare forsaljningschef.
Fran 2001-2004 verkade han som kom-
mersiell direktor. Nar Nautor sedan bygg-
de nya hallar i Jakobstad och startade
upp en Custom Yacht Yard, sattes Tom Z
i nyckelposition som Director of Custom
Yachts. Efter diverse omorganiseringar ar
Tom nu férsaljningschef och skoter framst
om forsaljning av storre segelbatar fran
90 fot uppat, dar manga trogna kunder
foljit Nautor och jobbat med Tom under de-
cennier. Tom Z gar i alderspension sista
juni 2009. Han fortséatter dock i egen regi
och kommer i fortsattningen vara tillgang-
lig som radgivare i branschfragor med sin
egen firma Marine-advice.

TiedtkO mitO
vakuutusturvasi
kattaa?

Finnboatin ja Aon Monia Oy:n
yhteistyOssO rtO0ImO kattava
vakuutuspaketti tarjoaa veneliikkeille ja
—korjaamoille kattavan vakuutusturvan
kilpailukykyiseen hintaan!

PyydQOtarjous!

Aon : Monia Oy

Ari-Matti Toivonen
ari-matti_toivonen@aon.fi
gsm 0500 641 512
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Inhan Tehtaat Oy Ab

Inhan Tehtaat Oy Ab:n toimitusjohtajana ja
venelilketoiminnan johtajana on aloittanut
KTM Juha Lehtola, joka on aiemmin toimi-
nut Stora Enso Oyj:n johtajana nimikkeella
Senior Vice President, New Business Cre-
ation.

"Otan innolla
ja noyrasti vastaan
haasteen vieda
Buster-veneet uu-
teen kehitysvai-
heeseen. Tavoit-
teenamme on vah-
vistaa tuotevalikoi-
maa panostamalla
tuotekehitykseen ja
kehittamalla valmistusprosesseja. Haasta-
vasta markkinatilanteesta huolimatta Bus-
ter-brandin vahva markkina-asema antaa
hyvat edellytykset liiketoiminnan kehitta-
miselle niin Suomessa kuin kansainvalisilla
lahimarkkinoilla”, Juha Lehtola toteaa.

Veneliiketoiminta on osa Fiskarsin
Outdoor-liiketoiminta-aluetta, johon kuulu-
vat Buster-tavaramerkki ja ulkoilun erikois-
brandit Silva ja Gerber.

Lehtola

Suomen Messut

Venemessujen
myyntipaallikok-
si on 1.5.2009
alkaen nimitetty
Minna Lahin. Han
on aiemmin toimi-
nut Venemessujen
myyntineuvotteli-

jana.
Lahin

Marinetek Group -konsernissa on tehty
seuraavat nimitykset:

Marinetek Group

BBA Annu Altin-
top on aloittanut
29.12.2008 Ma-
rinetek Groupin ja
sen kotimaisten
konserniyhtididen
talouspaallikkona.

Altintop



Lindstrom Frost Vauramo

MTi Kati Lindstrom on aloittanut 7.1.2009 konsernin johdon tie-
dottajana.

BBA Ville Frost on nimitetty 10.11.2008 alk. myyntipaallikoksi.
Han siirtyy tehtavaan myyntikoordinaattorin tehtavista.

DI Valtteri Vauramo on 1.10.2008 nimitetty suunnittelupaallikok-
si. Han toimi aiemmin tuotantopaallikkona.

Marinetek
Finland Oy
Toimitusjohtajaksi on
1.2.2009 nimitetty Ka-
\."‘\ ri Suonsilta. Han siirtyy
" tehtavadn Marinetek
IT”' i Finlandin myyntijohta-
MEENENNEN  an paikalta.

Suonsilta Soininen

Marinetek Construction Oy
Toimitusjohtajaksi on kutsuttu 28.1. 2009 alk. Olli-Pekka Soininen.

Navigreen Oy Ltd
Pellervo Kunnaala on aloittanut teknisena asiantuntijana. Han on
koulutukseltaan peramies ja hanella on monipuolinen kokemus me-
renkulun eri alueilta, niin ammattimerenkulun kuin myds veneilyn
puolelta. Lisaksi han on aktiivisesti mukana vapaaehtoisessa me-
ripelastustydssa. Han tuo mukanaan erityisesti ammattimerenkulun
kokemusta Navigreenille.

Navigreen Oy Ltd tuo maahan korkealaatuisia elektroniseen navi-
gointiin ja alusten sahkojarjestelmiin liittyvia tuotteita. Yritys tarjoaa
asiakkailleen myds suunnittelu- ja asennuspalvelun.

Fische Marine AS
Robert Vilén on nimitetty Fische Marine AS:n maapaallikoksi.

Boomeranger Boats Oy
Boomeranger Boats Oy:n vt. toimitusjohta-
jana on 1.4 aloittanut Naval Architect Jussi
Mannerberg (44). Han on toiminut aiemmin
yhtion teknisena johtajana. Boomeranger
Boats Oy:n pitkaaikainen toimitusjohtaja Ti-
mo Perakyla jatti toimitusjohtajan tehtavat
yhtidssa 1.4.2009. Yhtion Myyntijohtajana
jatkaa kauppatieteiden maisteri Miikka Tam-
- mi. Vuonna 1991 perustettu Boomeranger
Mannerberg Boats Oy on vuodesta 2007 asti kuulunut
Done Solutions Qyj -konserniin.

(=~)ebasto

VENEENLAMMITIN

Webasto tuo lampoda veneilyyn.

Kevat vesilla on kylméa talven jaljilta ja syksyn tulo viilentaa
ilman. Webasto veneenlammitin mahdollistaa aikaisemman
vesille l&hddn ja mydhemman rantautumisen.

Webasto veneenldmmittimesséa on automaattinen portaaton
saato, tasainen 1ampd ja hiljainen kayntiaani. Webaston
tekniikka takaa puhtaan palamisen ja luotettavan toiminnan.
Webasto Air Top venelammittimet tuovat laatua elamaéan

— lampdé veneilyyn.

Mallit Air Top 2000 S Air Top 3500 | Air Top 5000
Lammitysteho Kw 0,9-2,0 1,5-3,5 1,5-5,0
Kéayttosuositus alle 9,0 m veneet | 9-13 m veneet | 11,5-15 m veneet
Sahkonkulutus W 9-22 12-36 12-80

Ulkomitat PXLxK mm | 322x120x121 425x148x148 | 425x148x148

Myynti:  Valtuutetut Webasto-palvelupisteet. KAHA BOAT
Lisétietoa: www.kaha.fi
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Stérre delen av de sk.
tillforlitliga prognos-
instanserna spar, att
nedgangen i ekonomin
utjdmnar sig forst un-
der ar 2010. Borsen har
dock stigit en tid, dven
om den sagar fram och
tillbaka. I USA beréttar
en del banker om goda resultat och ocksa bo-
stadshandeln har rort pa sig. Det dréjer dock en
tid innan den enskilda konsumenten tror pa att
en vandning intréffat.

Batbranschens framtid kan dock inte bygga
pé det, att vi stannar och véntar pa béttre tider.
Just nu &ar vi inne i ett skede, dér forsknings- och
utvecklingsarbetet drar bra. Inom Bat-projektet
har nédstan 20 foretagsprojekt kort igang och
snart ocksa lika manga forskningsprojekt. Bat-
branschen far tillgang till en aldrig tidigare ska-
dad méngd utforskad information, pa vilken vi
kan grunda var strategi.

Aven om vart foretagsfalt huvudsakligen be-
star av sma och medelstora foretag, som dven
betyder manga utmaningar, har vi en trumf som
manga av vara konkurrentlinder saknar - for-
maégan att samarbeta. Mervérdet som en 6ppen,
innovativ stimning och en gemensam expone-
ring ger ar fortfarande viktigt.

Arbets- och ndringsministeriets internationa-
liseringsstod har via statens allménna budgetsva-
righeter hamnat under osthyveln. De som erhal-
ler stédet har dock tagit sig samman och pé bred
front kontaktat de ansvariga ministrarna och
tjdnsteménnen for att ratta till saken. De forsta
reaktionerna har varit uppmuntrande. Mycket dr
dock dnnu ogjort och det drdjer eventuellt innan
situationen "normaliseras”. Batbranschen har
dock pa inga villkor stannat upp under eldgiv-
ningen. Tvartom.

Nisse Haggblom tilldelades priset Arets Batlivsgarning 2008
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MEDLEMSARENDEN

Petajaksen Telakka i Raumo har bytt agare. Redan senaste ar inledde
Juha-Pekka Valiviita som ny foretagare. Ocksa Ab Scandi Yacht Oy har i
all tysthet bytt agare. | stéllet for Nisse och Inger Luoma svarar nu Anne
och Osten Karlsson for foretaget.

Nya medlemsansokningar behandlades under Vene 09 Bat-massan av
foreningarnas styrelser. Nya medlemmar i Finlands Batindustriférening ar
Turun Markiisi ja Peite Oy och Ab Korso Bat Oy. Ny medlem i Komponent-
leverantorerna ar Garmin Suomi Oy, medan GT Malmstroms medlemskap
upphort. Marinhandlarna har godkant som ordinarie medlemmar EK-Group
Oy, Oy Tradmar Ab samt Fantoy Oy, medan Aeronatic Oy:s medlemskap
upphort. Nya medlemmar i Batbranschens Varvs- och serviceférening ar
Ab Kvarken Marin Service Oy och Aminnen Venehuolto. Teknologicentret
Ketek Oy har anslutit sig till forbundet som understodjande medlem.

En hel del adressforandringar har skett, se sidan 4.

DE STADGEENLIGA MOTENA

Foérbundets och foreningarnas varmoten holls den 24.4 i Esbo pa Hotel
Kungsvagen, med ett rekordantal deltagare, totalt 98 foretagsrepresen-
tanter! P4 motet godkandes forbundets bokslut och verksamhetsberat-
telse for ar 2008. Hostmotet star i tur 3-5.11 och det forverkligas som
en kryssning med Silja Line till Stockholms batmassa. Anteckna i kalen-
dern!

ARETS FINNBOAT-UTRUSTNING 2009

Besokarna pa Helsingfors batmassa deltog for forsta gangen i valet av
Arets Finnboat-utrustning. Tio produkter shortlistades av en oberoende
jury och vinnaren valdes med publikomrostning pa massan. Aquastores
miljévanliga batfarg Neptune Formula fick 1156 roster och segrade i
valet.

BATSURVEYORS TILL BATFORBUNDET
Finlands Batsurveyors SVT inledde i februari diskussionerna om att
batgranskarna skulle flytta over till Finlands Batforbund SVEL. Alla 13
granskare inforlivades 1.4.2009 i Batforbundet och ar alltsa inte langre
medlemmar i Finnboat. Som kontaktperson i SVEL fungerar verksamhets-
ledaren Hannu Laine.

FINNBOAT SMALL BOATS FLOATING SHOW
Testtillfallet for den internationella pressen arrangeras 9-12.6 i Hattula,
Petdys semesterhotell. Hela 32 motorbatar och roddbatar under 6,5 m
langd finns till 29 journalisters forfogande. Den 12.6 arrangeras en av-
giftsfri smabatsutstallning for lokala konsumenter. Floating Showen for de
stora batarna arrangeras i juni 2010.

ARETS BATLIVSGARNING 2008

Veneilytoimittajat ry — Batjournalisterna rf premierade enhalligt Nisse
Haggblom med priset Arets Batlivsgarning 2008. Nisse fick priset for sin
langvariga verksamhet att bevara sméabatstekniken och speciellt utom-
bordsmotorerna fér kommande slaktled.



Menokone - full fart 1 Kouvola

Verkstéllande direktéren Tomi Piip-
ponen, som grundade Menokone i
mars 1995, har gjort en lang karridr
inom batférséljningen. Han hade ar-
betat som anstalld i nio ar da han sag
den forra recessionens inverkningar
pa batbranschen och -handeln.

- Det var pa intet satt latt i bor-
jan som foretagare, sdger Piipponen.
Jag grundade foretaget ensam och de
limiter varuleverantérerna beviljade
var oansenliga. Men Menokone har
inte behovt ty sig till lanepengar.

- Var marknadsfoéring var i borjan
ganska speciell, fortsdtter han. Vi ha-
de radannonser i lokala sma tidningar,
vilket visade sig vara ett effektivt satt
att locka kunder till butiken.

Tomis bror Sami Piipponen och
Jani Hartonen utgjorde karntruppen
i foretaget, som verkade i den gamla
hallen pé endast 400 kvm. - Langa
arbetsdagar 4r hemligheten bakom
var framgang, sdger Tomi Piipponen.

Menokone dr den avgjort
storsta batforsaljaren i Kou-
volatrakten. | produktsorti-
mentet finns manga kanda
smabatsmodeller och utom-
bordare, men ocksa t.ex.
motorcyklar, mopeder och
terrangfordon.

Jag har ocksa haft goda medarbetare,
som inte sneglat pa klockan. En lyck-
ad kundbetjidning, inte pengarna, ar
enligt min mening mattstocken for
framgangen.

Den harda arbetstakten och den
stigande forsadljningen fick Piipponen
att 6vervdga en forsédljning av foreta-
get. Urheilu Koskimies fran Villman-
strand kopte foretaget i mars 2006 och
Menokone hor nu till den koncernen.
Tomi Piipponen édger dock dnnu 20 %
av aktierna.

Ar 2007 flyttade man in i de nu-

26 ar av arbetspraktik ér till &nda

Terho Liukkonen grundade foretaget
Termalin Oy ar 1982 och senaste
ar avslutade han sin foretagarpraktik
och fick ett "riktigt" jobb d& Kone-
kesko tog over foretaget. Suvi- och
Palta-batarna kompletterar Kone-
keskos modellsortiment men affiren
inverkar inte pa Termalins distribu-
tionsnét eller personal.

- Mitt intresse for batliv och bat-
tillverkningen kommer fran min far,
sdger Terho Liukkonen. Som 20-aring
grundade jag med min far en bathan-
del dér jag hade bestimmanderétten.

Ar 1985 kom de forsta Suvi-mo-
dellerna och Termalin anvdnde som
underleverantérer de samma sma-
bétsvarven, vars produkter man tidi-
gare marknadsfort. Man tillverkade
bade pulpet- och roddbatar under
modellnamnet Suvi och hade forsalj-
ningskanalerna klara fran bérjan. -

Forsta aret sdlde vi redan 500 batar,
berittar Terho Liukkonen. Ar 1990
skaffade vi tva Palta-modeller och ut-
vecklade ytterligare saddana.

Foretaget har ocksa sysslat med
praktisk produktutveckling. For ett
par ar sedan tog man fram en helt ny
bottenform till roddbatarna Suvi 460
och Suvi 495. Dessa kan nu koras av
en person med 2-4 hk utombordsmo-
tor utan, att akter gréver ner sig och
vattnet stdnker in i baten. Den andra
"uppfinningen” dr en enkel sjélvléns,
tack vare vilken regnvattnet ldnsas ut
da baten &r fortojd.

Terho Liukkonen titulerar sig nu
produktgruppschef och beréttar, att
produktionen i vinter rullat pa som
vanligt. Senaste ar salde Termalin
2600 batar, varav 1400 var roddbatar.
Omsattningen dr nu 4,3 milj.euro och
personalstyrkan fyra personer.

varande utrymmen pa 2200 kvm.
Nu infoérlivade Honda- och Yamaha-

produktfamiljerna i sortimentet och
omséttningen steg forsta aret till 7,6
milj.euro. Ar 2008 var omsdttningen
6,4 milj.euro och foretaget har nio fast
anstdllda. Senaste ar salde man 189
batar, av vilka Buster och Yamarin var
de populéraste.

- Vi lever i spdnnande tider, avslu-
tar Tomi Piipponen. Senast i juli vet vi
hur det artar sig. Vi kommer att klara
oss tack vare en kunnande och lojal
personal.

Bear & Water, paddlingsbranschens
ledande foretag i Finland, flyttade senaste
host fran Kageludden i Esbo till Sibbo, intill
bathamnen Stordren. De nya verksam-
hetsutrymmena finslipades under vintern
och nu stoltserar foretagets grundare och
agare Bjorn Lehtinen med den nast storsta
paddlingsbutiken i Europa.

- Endast i Amsterdam finns det en
storre, och den ar riktigt stor, sager Leh-
tinen. Vi har inne 115 olika kanotmodeller
och saljer arligen 1400-1500 stycken.

Hallen vid Storéren ar pa 1200 kvm

och Lehtinen har lika mycket byggratt till.
- For kanotforsaljningen behdver vi ej stor-
re utrymmen men i en eventuell tillbyggnad
kunde vi hyra ut affarsutrymmen till sméafo-
retag, som stoder var verksamhet.
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HELSINGIN MESSUKESKUS

VENE

TERVETULOA

NAYTTEILLEASETTAJAKSI!

Vene- ja tarvikekaupan ykkéstapahtuma
Vene 10 Bat -néytte|y tarjoaa tuoreita vaihto-

ehtoja tuotteiden ja palveluiden esittelylle..
Hysdynni ennakkovaraajan etu -10 %
paikanvuokrasta varaamalla osasto viimeis-

tain 29. toukokuuta 2009.

Katso lisatietoja www.venemessut.fi
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TAISIT LUULLA, ETTA SIELLA ON VAIN VENEITA. Suomen Messut
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